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Editorial

Estimados colegas y lectores:

Estamos despidiendo otro afio mas y en la dltima
etapa de este 2011 tenemos en puerta la eliminacion
de las medidas de transicion a productos chinos por

parte de la Secretaria de Economia. Més...

B

La Trinchera

ProMéxico: eje de crecimiento en
exportaciones

ProMéxico es un organismo que se dedica a apoyar
el proceso exportador de empresas establecidas en
nuestro pais y de coordinar acciones encaminadas a

la atraccion de inversion extranjera. Mas...
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Aduanas

Subvaluacion, reto a vencer en
importaciones chinas

Diversos sectores productivos y de gobierno se
preparan ante la llegada masiva de productos chinos
a partir del 12 de diciembre. La apertura total permitira
la llegada de diferentes manufacturas que

desplazaran la produccién nacional. Més...

Comercio

Busca México vender mas a vecinos
del sur

Empresarios de diez naciones (Belice, Colombia,
Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras,
Nicaragua, Panamé, Republica Dominicana y México)
se reunieron del 4 al 7 de octubre de 2011 en la
Ciudad de México. Mas...
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Nacional

Moderniza el SAT controles
aduanales

Durante la VII Convenciéon Anual del Instituto
Mexicano de Ejecutivos en Comercio Exterior
(IMECE), realizada en octubre, el jefe del Servicio de
Administracion Tributaria (SAT), Alfredo Gutiérrez
Ortiz Mena, tratd diversos temas que se resumen en

las siguientes lineas. Mas...

Mundo

Interesa a México el Acuerdo
Transpacifico de comercio

Durante la reunién nimero 19 de lideres del Foro de
Cooperaciéon Asia-Pacifico (APEC), el secretario
mexicano de Economia, Bruno Ferrari, expresé el
interés gubernamental en que este pais forme parte
del Acuerdo de Asociacion Transpacifica Estratégica

(TPP, por sus siglas en inglés). Més...

CEQ SUMMITS
THE FUTURE. REDEFINED.
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Editorial
Estimados colegas y lectores:

Estamos despidiendo otro afio mas y en la Ultima etapa de este 2011 tenemos en puerta la eliminacién de las medidas
de transicion a productos chinos por parte de la Secretaria de Economia. Dichas medidas empezaron como cuotas
compensatorias en 1994 y tuvimos 17 afios para que varios sectores de la industria mexicana se modernizaran
adquiriendo tecnologia y reestructurando sus procesos para hacerle frente a este momento.

Durante estos 17 afos, China ha aprendido a fabricar con calidad para todos los mercados mundiales al precio que lo
soliciten. Si bien su mano de obra es muy barata, también es cierto que era de mala calidad y tenia poco prestigio.
Ahora la labor del trabajador chino es en muchos casos especializada, pero con el tiempo se ha vuelto cara en relaciéon
con ciclos anteriores.

Lo anterior ha creado una apertura que favorece enormemente a México. La economia china se ha vuelto méas activa y
sus consumidores son mas exigentes; por lo tanto, ese pais requiere mas recursos para estar a la altura del mundo
globalizado.

La logistica y la distancia son nuestros mejores aliados para competir con los asiaticos, que desean conquistar el
mercado consumidor mas grande del mundo por el momento. Lo que nosotros debemos visualizar es el futuro cercano.
Me refiero a que China y los otros paises de la zona requeriran mas productos y se volveran el mercado ndmero uno
por el total de consumidores, descuidando el mercado de América del Norte.

Cabe sefialar que Estados Unidos esta regresando a la manufactura, ya que el desempleo ha crecido y requieren
contrarrestar ese fendbmeno para hacerle frente a la crisis mundial. Por nuestra parte, debemos prepararnos para
seguir modernizando la industria y surtir ese mercado.

Tenemos que satisfacer la demanda establecida sin dejar de ver hacia el sur del continente, que también tiene
necesidades que podriamos cubrir. La Secretaria de Economia (SE) tendra que crear los métodos y facilitar a los
empresarios medios y recursos para que se pongan a la altura de la circunstancia internacional..

Por lo tanto, tendremos nuevamente oportunidades y espero que en su momento sean aprovechadas.

Cuenta conmigo, cuento contigo
A.A. Felipe Miguel Gonzélez Jaimes
Vision con Decision
México sin Drogas, No contamines tu cuerpo, mas vale limpio que mal acompafiado
Escribeme a fgonzalez@cmesc.com.mx
o a fgonzalez@visionaduanal.com.mx






Me podria comentar, desde tu perspectiva, ;jcomo se encuentran las exportaciones en los paises
mesoamericanos?

Existe una demanda que hemos corroborado con nuestros esfuerzos de promocion en la region de Ameérica Latina, asi
gue también tengo la intencién de que se transmita el mensaje a las empresas de que si hay que voltear a estos
mercados, que son mercados con una afinidad cultural, v con un dinamismo que incluso se empieza a reflejar en los
buenos resultados de nuestras propias misiones en paises como Colombia y Perd, con agendas de negocios que hemos
hecho en Argentina, Chile y en otros paises de Centroamérica. A mi parecer, es ahi donde va a estar la oportunidad que
las empresas deberian estar buscando, es decir, una mejor mezcla de exportaciones a esos mercados




